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A ctuellem ent, votre croissance 
dépend encore trop de vous.

V ous savez créer de la valeur pour les P M E . 

M ais tout repose encore sur vous : 

prospecter, vendre, rassurer, livrer, suivre.


P rospection irrégulière

U n pipe qui m onte et redescend au 

rythm e de votre disponibilité.


O ffre à réexpliquer

C haque rendez-vous vous oblige à 

reclarifier ce que vous faites.


A ccès lim ité aux dirigeants

P eu de canaux pour toucher des 

décideurs qualifiés.


R evenu au tem ps facturable

D ifficile de développer l'activité sans 

ajouter des heures.


S ujets hors expertise

D ifficile de traiter seul tout ce que le 

dirigeant dem ande.


Isolem ent

V ente, delivery et m ontée en gam m e 

portés sans relais.

Le sujet n'est pas de trouver plus de clients. C 'est d'avoir un cadre pour grandir.
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O ptim isez votre activité 
en appliquant la m éthode 
M O R P H O .

Les stades 1 et 2 de la m éthode M O R P H O , 

appliqués d'abord à votre activité.

D 'abord pour vous

S tade 1 · Lancem ent

Im pulsion 4 sem aines

P rouver : poser les bases de votre 

offre d'expert.

S tade 2 · V alidation

S tructuration 90 jours

R épéter : une acquisition stable, pilotée 

chaque m ois.

C e que vous installez : votre propre systèm e d'acquisition


C onnaître vos 

clients idéaux


C oncevoir une 

offre claire


A ttirer les bons 

profils


C onvertir et 

fidéliser

E nsuite pour vos clients

V ous pourrez transm ettre ce 

que vous avez vécu.

 V ous com m ercialisez la 

m éthode M O R P H O

 V ous form ez et accom pagnez 

les dirigeants

 V ous m ontrez votre propre cas, pas 

une théorie

V ous ne vendez pas une m éthode apprise. V ous vendez une m éthode vécue.
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C e qui change avec M O R P H O . V ous gardez votre expertise. M O R P H O 

vous apporte le cadre, la m éthode et la 

puissance collective.

A ujourd'hui, seul A vec M O R P H O

 P rospection A u rythm e de votre disponibilité D es opportunités générées et qualifiées

 Im age V otre seule carte de visite U ne m arque, une P LV , des supports pro

 C ontenus P as le tem ps d'en produire V os vidéos P arole d'expert, clés en m ain

 R éseau S eul face au dirigeant U ne com m unauté d'experts et partenaires

 M éthode U ne m éthode m aison à réinventer U ne m éthode claire à vendre et à livrer

 R evenus P lafonnés au tem ps facturable La vente et l'accom pagnem ent
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P rofitez de la puissance de la 
m arque, de sa m éthode, et de 
son systèm e.

M O R P H O  vous aide à générer, qualifier et 

convertir des opportunités, avec un cadre 

com m un et un réseau m obilisable.


M arque

U ne prom esse claire et une m arque visible 

: P LV , plaquettes, goodies.


M éthode

U n cadre structuré pour diagnostiquer, 

vendre et accom pagner.


O utils

K it com m ercial, supports de vente, tunnels 

et vidéos.

V otre expertise, 

augm entée

U n cadre com m un 

pour tout le réseau


C om m unauté

A teliers, rencontres partenaires, pairs 

et m entors.


O pportunités

Trois sources : M O R P H O , votre réseau et 

les partenaires territoriaux.


R ém unération

V ente, delivery, récurrence et m ontée 

en gam m e.

M O R P H O  ne rem place pas votre expertise. Il l'augm ente, la structure et la rend plus facile à vendre.
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M arque et P LV

U ne m arque qui 
ouvre les portes.
V ous arrivez chez le dirigeant avec une m arque 

reconnue et un kit com plet, pas seulem ent une 

carte de visite.

 K akém onos  P laquettes

 C arnets  S acs

 S tylos  G oodies

M O R P H O  vous apporte toute la P LV . V ous 

vous concentrez sur le dirigeant.
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P arole d'expert

V otre expertise, film ée et 
diffusée.
M O R P H O  s'occupe de toute la partie vidéo. V ous parlez de votre 

m étier, nous faisons le reste.

01

Tournage

Interview  face cam éra, 

m atériel et équipe 

professionnels

02

M ontage

S ous-titres, habillage 

M O R P H O , form ats 16:9 

et 9:16

03

D iffusion

LinkedIn, Y ouTube, 

ateliers et rendez-

vous clients

V idéos P arole d'expert R écaps d'ateliers Tém oignages clients
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C om m unauté M O R P H O

V ous n'êtes 
plus seul.
A teliers M étam orphose

D es dirigeants réunis pour prendre du 

recul. V ous y invitez votre réseau, puis vous 

co-anim ez.

R encontres partenaires

S alons, réseaux d'affaires, partenaires 

territoriaux : autant de portes vers de 

nouveaux dirigeants.

E ntre experts

D es pairs pour échanger, se recom m ander et 

répondre ensem ble aux besoins du dirigeant.
V oir le récap vidéo de l'atelier sur Y ouTube
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C e qui change pour vous

C e que M O R P H O  change en 
6 à 12 m ois.

 M essage clair

O bjectif M O R P H O

U ne offre claire, 

portée par la m arque 

M O R P H O

×4
de croissance pour les 

cabinets qui m isent sur la 

différenciation

 N ouveaux clients

O bjectif M O R P H O

5 à 8 rendez-vous 

qualifiés dès 60 jours

62 %
des indépendants citent 

l'acquisition com m e 

prem ier frein

 V entes prévisibles

O bjectif M O R P H O

U n pipe suivi chaque 

m ois, deux sources de 

revenus

43 %
n'ont aucune m ission 

assurée pour les m ois 

à venir

O bjectifs visés, non garanti
S ources : Freelancer-K om pass 2026, freelancerm ap ; H igh 

G row th S tudy 2025, H inge R esearch Institute.



N ous cherchons des experts. P as de sim ples apporteurs d'affaires : des 

profils capables de com prendre un 

dirigeant et d'activer les bons leviers.

Le profil recherché

 E xpérience auprès de dirigeants de P M E

 P osture de conseil prem ium

 C apacité à diagnostiquer rapidem ent

 R éseau local, sectoriel ou professionnel activable

 C ulture business et sens du résultat

 U ne m éthode com m une, sans perdre votre indépendance

V ous êtes peut-être

C onsultant en stratégie, organisation ou com m ercial

C oach de dirigeants ou form ateur senior

E xpert finance, R H , m arketing, juridique ou digital

D irecteur externalisé

D irigeant de cabinet conseil

P rescripteur B 2B  déjà connecté à des P M E

V otre expertise

V otre dom aine de force, sans 

vous disperser

+ V otre territoire

O utre-m er, O ccitanie, 

H exagone, francophonie

+ V otre réseau

D es dirigeants et 

prescripteurs activables

= V otre position

Les bons profils, sur les bons 

territoires
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Les prem iers entrants prennent 
position.

O utre-m er, O ccitanie, H exagone, puis 

l'espace francophone : le réseau se 

construit territoire par territoire.

E stim ation

8 000+
P M E  ciblées sur les 

prem iers territoires

E stim ation

120 M €
M arché adressable estim é 

sur 3 ans

A ujourd'hui

< 20
P artenaires actifs dans 

le réseau

A m bition à 3 ans

200
P artenaires visés dans 

le réseau

E stim ation interne M O R P H O , à partir des bases P M E  O utre-m er et O ccitanie et de critères de chiffre d'affaires et d'effectifs. Les objectifs à 3 ans 

sont des am bitions, pas des résultats acquis.

P ourquoi entrer m aintenant ?

 P riorité sur les territoires en lancem ent  V isibilité renforcée dans l'écosystèm e

 A ccès aux prem ières opportunités qualifiées  P ossibilité de devenir référent régional

 P riorité sur certaines m issions prem ium  C o-construction des offres locales
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U ne m éthode éprouvée sur 
le terrain.

P lus de 20 ans d'expérience terrain, plus 

de 1 000 P M E  accom pagnées. R ésultats 

observés, variables selon les entreprises.

P atrice Teixeira

B A TIP IC  · bâtim ent

A vant. D irigeant sollicité de partout

A ction. P riorisation, pilotage, structuration

+300 k€ de C A , 1 jour par sem aine récupéré

Jérôm e A braham ian

E nairio

A vant. A cquisition coûteuse

A ction. O ffre clarifiée, m arketing optim isé

+20 %  de devis, budget m arketing −30 %

A rnaux C hailloux

A uto R éunion D éveloppem ent

A vant. V isibilité et trafic insuffisants

A ction. A cquisition, cam pagnes, parcours

Trafic en concession m ultiplié par 3

A lexandre B ideau

D C A

A vant. C roissance rapide à structurer

A ction. P lan d'action, pilotage des ventes

+60 k€ de C A  en 6 m ois
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Ils en parlent. D es dirigeants racontent leur expérience 

M O R P H O . E t le parcours terrain derrière 

la m éthode.

« J'ai accom pagné plus de 1 000 

P M E  en 20 ans. M O R P H O  est la 

form alisation d'une m éthode terrain, 

pensée pour aider les dirigeants à 

structurer, piloter et accélérer leur 

croissance. »

Terry G eoffroy

Fondateur de M O R P H O

C apital hum ain investi et 

m éthode M O R P H O
+1 M €
G reen D igital · C A

+3 M €
O zone H abitat · C A

+5 M €
B itw ip · C A

+10 M €
S oFy · C A
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D eux façons de com m encer. Testez le réseau sans investissem ent, ou 

intégrez pleinem ent la m éthode. V ous 

m ontez en puissance à votre rythm e.

A m bassadeur P orte 1

G ratuit
S ans droit d'entrée

P our tester le réseau, recom m ander M O R P H O  et générer 

vos prem ières com m issions.

 A ucun investissem ent  O nboarding léger

 R ecom m andation sim ple  C om m issions à la vente

« Je recom m ande, je teste, je valide le potentiel. »

E xpert labellisé P orte 2

5 000 € H T
D roit d'entrée, puis 2 000 € H T par an

P our etre form é à la m éthode, la  vendre, accom pagner et 

intégrer la m éthode M O R P H O .

 Labellisation  K it com m ercial

 D elivery  C om m unauté

 P riorité selon le profil et le territoire

« Je vends, j'accom pagne, je développe une 

activité structurée. »
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U ne m éthode claire à vendre. S im ple à expliquer, structurée à livrer : 

quatre phases, une trajectoire lisible pour 

le dirigeant.

1 2 3 4

V isibilité

C larifier la vision et le 

positionnem ent

O ffre, discours, m arque 

dirigeant, priorités

Livrable

U n cap stratégique posé

S tructuration

P oser les bases de la 

croissance

D iagnostic, organisation, 

finances, plan 90 jours

Livrable

U n plan M O R P H O  90 jours

P ilotage

M ettre l'entreprise sous 

contrôle

K P I, tableaux de bord, 

process et rituels

Livrable

D es tableaux de bord 

opérationnels

C roissance

A ccélérer et changer 

d'échelle

Financem ent, com m ercial, 

équipe, nouveaux m archés

Livrable

Financer, sécuriser, 

développer

C e que vous vendez P as du conseil flou : une trajectoire structurée, lisible et m esurable.
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V ous n'avez pas besoin de 
tout couvrir.

M O R P H O  organise l'accom pagnem ent en 

8 axes. V ous intervenez sur votre force, le 

réseau couvre le reste.

 01

Leadership / 

P ositionnem ent

V ision, posture, discours 

de valeur

 02

Finances / Juridique

P ilotage financier, trésorerie, 

sécurisation

 03

A cquisition / M arketing

G énération de leads, 

visibilité, perform ance

 04

C onversion / 

Fidélisation

P rocess com m ercial, C R M , 

récurrence

 05

M anagem ent / R H

O rganisation, recrutem ent, 

fiches de poste, rituels

 06

C roissance / 

C onsolidation

P lan à 3 ans, indicateurs, 

gouvernance, R S E

 07

O pérations / 

P roduction

P rocess, productivité, 

qualité, dépendances clés

 08

Innovation / D igital

O utils, autom atisation, IA , 

transform ation num érique
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Trois offres, une grille. Le m êm e prix pour tous. Le stade du 

dirigeant indique l'offre.

Lancem ent

Im pulsion
0 à 100 k€ · 4 sem aines

2 000 € H T

 8 lives interactifs, 100 %  en ligne

 C oaching collectif et replays

 C om m unauté et ressources exclusives

 B onus : D iagnostic 360 et plan 90 jours


Lives


C oaching


R eplays

V otre rôle

R ecom m ander, orienter, qualifier

V alidation et S tructuration

S tructuration
100 k€ à 1 M € · 90 jours

5 000 € H T

 M odules Im pulsion inclus

 24 lives interactifs, 100 %  en ligne

 D iagnostic 360 et 10 h de suivi

 C om m unauté et ressources exclusives

M odules S uivi C ollectif

V otre rôle

V endre, anim er, accom pagner

A ccélération

A ccélération
1 à 5 M € · 6 à 12 m ois

15 000 € H T

 M odule S tructuration inclus

 30 h de coaching individuel

 P rocess clés, m arge et organisation

 E xperts sectoriels et événem ent annuel

E xperts C oaching Événem ent

V otre rôle

D iagnostiquer, vendre, livrer, suivre
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V ous gagnez sur deux leviers. La vente et l'accom pagnem ent : des 

revenus additionnels, sans dépendre de 

votre seul tem ps facturable.

1. C om m ission sur vente

O ffre P rix C om m issio

n

V otre gain

Im pulsion 2 000 € H T 20 % 400 €

S tructuration 5 000 € H T 15 % 750 €

A ccélération 15 000 € H T 10 % 1 500 €

U ne com m ission sur chaque offre vendue grâce à vous, de l'Im pulsion 

à l'A ccélération.

2. A ccom pagnem ent

Jusqu'à

40 %
du m ontant d'une m ission A ccélération, quand vous 

intervenez en delivery.

S elon le niveau d'intervention, le form at et le 

cadre validé.

Le vrai potentiel : la com binaison vente + accom pagnem ent.
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U n trim estre, deux sources 
de revenus.

E xem ple indicatif pour un E xpert labellisé, 

sur la base de la grille de com m issions et 

de delivery.

C om m issions sur ventes

4 Im pulsion 1 600 €

4 ventes × 400 €

2 S tructuration 1 500 €

2 ventes × 750 €

1 A ccélération 1 500 €

1 vente × 1 500 €

Total 4 600 €

+

D elivery

1 A ccélération 6 000 €

15 000 € × 40 %

U ne m ission accom pagnée par 

vous, du diagnostic au suivi.

Total 6 000 €

=

Total du trim estre

10 600 €

P rojection annuelle indicative

≈ 42 400 €

S cénario indicatif, dépendant du niveau d'activité, du territoire, du taux de conversion, de la capacité de delivery et des opportunités activées. Il ne 

constitue pas une garantie de revenu.
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U ne m ission prem ium  peut 
couvrir l'intégration.

E xem ple d'une m ission A ccélération. U n 

potentiel activable, pas un retour garanti.

P otentiel d'une m ission A ccélération

7 500 €
1 500 € de com m ission de vente + 6 000 € de delivery potentiel

D roit d'entrée 5 000 € H T

U ne m ission prem ium 1 500 € 6 000 € de delivery

R enouvellem ent : 2 500 € H T par an. M ontants potentiels, selon votre activité, votre territoire 

et les m issions obtenues.

C e que finance l'intégration

 A ccès à la m éthode M O R P H O

 Form ation et labellisation

 K it com m ercial et supports de vente

 O utils de qualification et de suivi

 Intégration dans la com m unauté

 A ccès au cadre de delivery

 P riorité selon le profil et le territoire

P as une sim ple adhésion : l'accès à un 

systèm e com m ercial, m éthodologique 

et opérationnel.
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V os 90 prem iers jours. U ne trajectoire claire, du cadrage aux 

prem ières ventes. Les volum es sont des 

objectifs, pas des garanties.

J. 1-7
C adrage

V alidation du profil

Territoire ou segm ent 

prioritaire

A ccès aux outils

O nboarding partenaire

J. 8-30
Form ation et 

activation

A ppropriation de la 

m éthode

O ffres et discours 

com m ercial

A ctivation de votre réseau

J. 31-60
P rem iers rendez-vous

20 dirigeants ciblés

5 à 8 rendez-vous qualifiés

P rem ières 

recom m andations

P rem iers diagnostics

J. 61-90
P rem ières ventes

3 ventes Im pulsion ou 

S tructuration visées

1 opportunité A ccélération

P rem ières com m issions

P rem ière m ission 

de delivery

À 90 jours, l'objectif : vos prem ières com m issions et une prem ière m ission de delivery.

M O R P H O  · D evenez E xpert M O R P H O  · 21 / 22



P renez position dans 
le réseau M O R P H O .

U n échange de 30 m inutes pour valider votre profil, votre territoire 

et le niveau d'intégration le plus adapté.

Terry G eoffroy

Fondateur de M O R P H O

terry.geoffroy@ bitw ip.fr

+33 7 85 87 32 00

01

C andidature

02

Échange stratégique

03

V alidation du profil

04

Intégration
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